Projekt: Lar kanna ett foretag pa distans, ak 8.

Syfte

Att fA en djupare forstaelse for ett foretag, samt att klassen som helhet ska
inspireras av alla yrken, foretag och mdjligheter som finns i framtiden.

Utveckla formaga att identifiera och analysera tekniska losningar hos ett foretag.
Introduktion

Nar du fatt reda pa vilket foretag du ska presentera ar det din uppgift att samla
in den information som behdvs for att du ska kunna presentera foretaget for dina
klasskamrater.

Presentationen ska ta cirka fem minuter.

Tank pa att anpassa presentationen, ar det ett kant foretag som alla kanner till
kan det vara intressant att presentera fakta som inte ar vedertagen. Om det
daremot ar ett okant foretag kanske du behover lagga dina fem minuter pa att
presentera den mest grundlaggande informationen.

1. Vad jobbar de med som &ar anstallda pa foretaget? Behovs det lIanga eller korta
utbildningar for att utfora jobben dar? Om det ar ett valkant féretag du
presenterar kan det vara intressant for de som lyssnar att exempelvis fa
information om en eventuell ovantad yrkesgrupp pa foretaget.

2. Var finns informationen? Mycket av ovan gar att hitta pa storre foretags
hemsidor, men om det ar ett mindre foretag med en hemsida utan sarskilt
mycket information behdvs mer research. Kanske hittar du en annons som
foretaget gjort nér du googlar som ger en fingervisning om vad de gor?

Nar du samlat pa dig lite bakgrundsinformation ar det dags att gora en intervju
med nagon eller nagra pa foretaget. Fundera pa vad som kanns bekvamast for
dig, du kan valja mellan att kontakta person/personerna via mail eller telefon.
Nar du mailar eller ringer ar det viktigt att du ger en kortpresentation av dig
sjalv och varfor du kontaktar foretaget. En del foretag kommer inte att anse sig
ha tid och da far du boérja om uppgiften och hitta ett nytt foretag.

Exempel pa fragor till foretaget:

= Vad ar det foretaget saljer och varfor vill kunderna ha just det? Vad ar det som
ar bra med foretagets produkter eller tjanster?

= Vad tillverkar foretaget? Tillverkar foretaget nagonting alls? Vissa foretag séljer
saker som andra foretag tillverkat. Andra saljer tjanster och inte varor. Hur gar
tillverkningen av varorna till, om det finns nagra?

» Vilka ar kunderna? Finns kunderna i Sverige eller utomlands?



- Vilka krav staller kunderna pa produkterna?
= Har foretaget fa eller manga kunder?

= Vilka jobbar i foretaget? Vad gor de anstéllda? Varfor valjer de att jobba just
dar? Finns de anstéllda pa flera platser i Sverige, eller i varlden?

* Hur har féretaget utvecklats dver tid? Nar startades foretaget? Vem startade
foretaget och varfor? Har féretaget vuxit? Gor féretaget samma saker i dag som
nar det startade?

= Har foretaget ledning nagon tanke om hur foretaget ska utvecklas i framtiden?

- Har foretaget ndgon logotype? Om ja, vilken tanke finns bakom den?

Tips pa genomforande av foretagspresentationen

Dessa tips galler bade ocksa for en skriftlig och en muntlig presentation, oavsett
vilken form sd ar det viktigt att du far med:

» En bra inledning, forsta intrycket &ar viktigt. Kanske boérjar du med att stalla en
intressant frdga som dina klasskompisar har med sig i bakhuvudet
underpresentationen och som du berattar svaret pa i slutet. Exempelvis: 71998
fanns det sahar manga IKEA-butiker i varlden, hur manga tror ni att det finns i
dag?”, eller kulkuriosa: "Det bdrjade som en karlekshistoria ...”.

= En sammanfattning av den viktigaste informationen om foretaget. Vad ar det
har for foretag och vad med det ar intressant for den som ska lasa/h6ra? Om du
fick ndgra aha upplevelser nar du samlade pa dig informationen, dela dem med
dina klasskompisar!

« En intressant avslutning ar att beratta for klassen om du skulle kunna tanka dig
att jobba pa det undersokta foretaget i framtiden. Vilken anstallning inom
foretaget skulle du i sa fall kunna tanka dig att ha? Eller blev du kanske
inspirerad att starta ett eget foretag i framtiden, och bli en entreprendr? Om du
har asikter om produktens anvandbarhet eller eventuella konsekvenser for
samhalle och milj6?

Lycka till!
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